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	Résumé

	
		Créé en 2019, H7 est un incubateur lyonnais chargé d'accompagner les start-ups dans le développement de leurs projets entrepreneuriaux en France. 

Bien que H7 soit un incubateur relativement jeune, son ambition est d'étendre sa gamme d'activités en fournissant aux start-ups incubées un soutien dans leurs projets d'internationalisation. 

Développée en lien étroit avec l'équipe de H7, cette étude de cas fournit des informations détaillées sur l'incubateur ainsi que plusieurs éléments de comparaison avec d'autres pépinières françaises. Les étudiants ont pour mission d'élaborer une analyse stratégique et de proposer des recommandations pour développer les activités internationales de H7.


	





	
		
			Objectifs pédagogiques

		

		
			
				- Se familiariser avec les missions et les caractéristiques des incubateurs d'entreprises,

- Apprendre à analyser et comparer le développement stratégique des incubateurs et, particulièrement à formuler des recommandations pour développer leurs activités internationales,

- Élaborer une analyse interne en utilisant le modèle VRIO et en identifiant les capacités stratégiques de H7.

- Élaborer une analyse externe en utilisant le modèle PESTEL.

- Comparer H7 et Pulsalys (benchmarking externe), avec un focus sur le développement du programme de Soft-Landing de Pulsalys.

- Développer une matrice SWOT.

- Formuler des recommandations pour développer les activités internationales de H7.			

		

	





	
		
			Mots-clés

		

		
			
				Analyse stratégique - Analyse interne - Analyse externe - SWOT - PESTEL - VRIO - Entrepreneuriat - Incubateur d'entreprises - Développement international			

		

	





	
		
			Public

		

		
			
				- L1, L2, L3

- IUT/ BTS1/2

- M1, M2, Mastères spécialisés

- École d'ingénieurs

- MBA, Executive MS

- Cadre, dirigeant			

		

	





	
		
			Secteur d'activité

		

		
			
				Incubateur d'entreprises			

		

	





	
		
			Caractéristiques particulières

		

		
			
				PPT : débriefing (42 slides)			
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	Mot de passe oublié ?
	
	


	

	

	
	  Créer un compte CCMP

	  Devenir Adhérent

	  Devenir Auteur

	

	

	
	


			
				Accéder à mon panier >>

				0 média(s) pédagogique(s)
 dans mon panier
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