
		
					
			
				
					
						
							[image: ]
						
					
					Appui à la publication    Diffusion de cas pour l'enseignement
					
					
						
													
					


					
						  
					
				

				














	CONSEIL	Le cas d'entreprise ou étude de cas
	La Méthode des Cas : introduction
	La Méthode des Cas : en savoir +
	Conseil en écriture de cas sur mesure
	Conseil : Comment créer sa collection de cas
	Cas en peer review
	La Méthode des Cas : publications et échanges



	FORMATION	Se former à la Méthode des Cas


	Séminaires INTRA
	Financer votre formation
	Nos intervenants



	EDITION	Publier un produit pédagogique
	Devenir Auteur
	Le versement de droit d'auteur
	Les règles de droits
	Appel à cas Prix 2020
	Lauréats Prix des Meilleurs Cas	Prix 2019
	Prix 2018
	Prix 2017
	Prix 2016






	DISTRIBUTION	Les nouveautés
	Nos collections
	Jeux d'entreprise
	Nos licences de distribution
	Engagements Qualité
	Nos tarifs
	Consulter un cas
	Conseil « achats »
	Votre première commande








				

			

			
			
			 
			 
                
            

	        
		

		
		
			
				
				
										
					
					
					
						






	Rechercher un cas :
	
0
résultats











	
	

Rechercher

















	
		
			
				
					
						
							
								
									
										Airgas Inc. / Air Liquide SA: Acquisition premium, Merger arbitrage, Value creation in Cash-offers

									

									
										
											
												Référence :
											

											
												F0535(GB)
											

										

									

								

							

						

					

					
						

							
							
								
									
										Langue 
									

									
																				[image: Anglais]
																			

								

							

							
							
								
									
										Type
									

									
										Etude de cas
									

								

							

														
								
									
									Catégorie
								

								
								Finances
							

						

					

													
				
					
						
							
							Collection
						

						
						CCMP
					

				

			

						
				
					
					Campus
				

				
				AUDENCIA
			

		

	

		
		
			
			Auteur(s)
		

		
		REDOR Etienne
	





















	Résumé

	
		On November 17th, 2015, Air Liquide, the world leader in gases, technologies and services for industry and health announced a cash offer of 143 USD per share for Airgas, Inc., one of the leading suppliers of industrial gases and associated products and services in the U.S. On the eve of the acquisition, Airgas' share price closed at 106.18 USD. Hence, the acquisition represents a substantial premium for Airgas' shareholders. Given this acquisition premium, the value creation for Airgas' shareholders was undoubtedly high but to what extent exactly? When did the Airgas' shareholders decide to sell their shares? If Airgas' shareholders sold their shares, who bought them and for what purpose? Was this acquisition also beneficial for Air Liquide shareholders?	





	
		
			Objectifs pédagogiques

		

		
			
				- Learn how to calculate the acquisition premium.

- Analyse and forecast the market reaction on the announcement of a merger.

- Learn how to conduct merger arbitrage in a cash offer.

- Learn how to calculate the expected gains/losses of an arbitrager if the deal succeeds/fails.

- Analyse the long-term performance of the merger arbitrage strategy.

- Analyse the impact of a merger on shareholder wealth.

- Learn how to calculate the total return of a merger.
			

		

	





	
		
			Mots-clés

		

		
			
				Merger - Acquisition - M&A - Premium - Value creation - Arbitrage			

		

	





	
		
			Public

		

		
			
				M1, M2, Mastères spécialisés, écoles d'ingénieurs

Executive Education : MBA, Executive MS			

		

	





	
		
			Secteur d'activité

		

		
			
				Industry			

		

	





	
		
			Caractéristiques particulières

		

		
			
				- PPT : debriefing (50 slides)			

		

	






		
				

										
						
							
								Année de la problématique :
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								Livraison par lien de téléchargement
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								6 avec 11 page(s) annexe(s)
							

						

					

					
										
						
							
								Temps d'utilisation :
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								Code du secteur d'activité :
							

							
								40 - Production et distribution d'électricité, de gaz et de chaleur
							

						

					

					
															
						
							
								Note pédagogique :
							

							
								Oui (14 pages)
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								Adhérents : 360,00 € HT / Non adhérent : 720,00 € HT
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	  Créer un compte CCMP

	  Devenir Adhérent

	  Devenir Auteur
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				Télécharger les catalogues
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