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J0070 Etude de cas

PRODULAC
Auteur(s) : Nicole FERRY-MACCARIO
Etablissement(s) créateur(s) : Groupe HEC

La société Produlac désire exporter ses produits (lait et produits
dérivés) hors Europe. Elle signe en 1992 un contrat avec un
agent commercial (conforme à la directive européenne) et
s'aperçoit au bout de quatre ans que les développements
attendus ne se sont pas concrétisés.

• Objectifs pédagogiques :
Analyse d'un contrat international d'agent commercial et
prévention des risques commerciaux à l'aide d'un contrat.

• Sujet(s) :
Relation contractuelle à l'international - Risques commer-
ciaux - Afrique

• Public(s) :
Tout public : cadres et formations initiales 2ème et 3ème
années

• Secteur d’activité :
Industrie laitière

• Caractéristiques particulières :
Support : papier uniquement

Nombre de pages : 19 dont 6 en annexes
Note pédagogique : OUI (10 pages)
Date de situation : 1996
Diffusion aux entreprises : OUI
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